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AC ADEMIA CURS0S 2023

MEDIACAO IMOBILIARIA

* A Etica na Mediacao Imobiliaria - Massimo Forte @N&Ve
Angariar Para Vender - Massimo Forte
* Angariar Para Vender Pratico - Massimo Forte
Atrair Para Vender - Massimo Forte
Como Ser um Top Producer - Massimo Forte
Criar e Desenvolver uma Imobilidria - Ricardo Fernandes
Estudos de Mercado - Jodo Fonseca
Gerir Para Liderar - Massimo Forte
Home Staging - Ana Clara
Negociar Para Fechar - Massimo Forte
O Poder da Prospecao - Massimo Forte
Qualificar Para Vender - Massimo Forte
Recrutar Para Crescer - Massimo Forte
Técnicas e Qualidade de Construcao - Jodo Pinto
Treinar para Angariar e Vender - Massimo Forte

FOTOGRAFIA E VIDEO FORM ACAO

Fotografia Imobiliaria - Nivel 1 - Pedro Pereira da Silva

) Fotografia Imobiliaria - Nivel 2 - Pedro Pereira da Silva I M O B I LIA R IA

y Fotografia Imobiliaria - Nivel 3 - Pedro Pereira da Silva

*Video Imobiliario - Nivel 1 - Pedro Pereira da Sil -
B 2 i Forcire o it DE REFERENCIA
EM PORTUGAL

MARKETING IMOBILIARIO

Email Marketing - Frederico Carvalho

Facebook Marketing - Vasco Marques

Google Marketing - Marco Gouveia + 22 ° 000
Marketing Digital - Frederico Carvalho

Social Media Marketing - Vasco Marques PA RTI CI PA N T E S
Storytelling e Web Copywriting - Martim Mariano FO R MA D OS

INVESTIMENTO IMOBILIARIO

Alojamento Local - Ricardo Fernandes

Avaliacao Imobiliaria - Jodo Fonseca

Fiscalidade na Transacdo Imobiliaria - Filipe Rocha

Mercados, Investimentos e Investidores Imobiliarios - Gongalo Nasc. Rodrigues ENove

DIREITO IMOBILIARIO

Branqueamento de Capitais - Ricardo Fernandes

Contratos no Imobiliario - Ricardo Fernandes

Praticas de Branqueamento de Capitais - Ricardo Fernandes
Protecao de Dados no Imobiliario - Ricardo Fernandes

DESENVOLVIMENTO PESSOAL

Comunicacao Empatica - Rita Pelica
Ser Feliz € uma Escolha - Ana Sd

CENTRALIMO CRM

Centralimo CRM para Administradores - Alexandre Fernandes
Centralimo CRM para Utilizadores - Alexandre Fernandes

* cursos presenciais nao incluidos na oferta formativa online

www.academia.centralimo.pt | 253 465 106 (Chamada para a rede fixa nacional) | info@dominiobinario.com




AC ADEMIA ACOES PRESENCIAIS 2023

19/JAN | Fotografia Imobiliaria - Nivel 2

30/JAN | Praticas de Branqueamento de Capitais

31/JAN | Contratos no Imobiliario

13/FEV | Técnicas e Qualidade de Construcao

12/ABR | Video Imobiliario - Nivel 1

17/ABR | Atrair Para Vender 6/MAR | Fiscalidade na Transacao Imobiliaria

18/ABR | A Etica na Mediacao Imobiliaria 7/MAR | Técnicas e Qualidade de Construcao

29/MAI | Fotografia Imobiliaria - Nivel 3 25/SET | Atrair Para Vender

19/SET | Fotografia Imobiliaria - Nivel 2 26/SET | A Etica na Mediacdo Imobiljaria

12/0UT | Video Imobiliario - Nivel 2 16/0UT | Praticas de Branqueamento de Capitais
6/NOV | Ser Feliz € uma Escolha 17/0UT | Contratos no Imobiliario

15/NOV | Fotografia Imobiliaria - Nivel 3

16/JAN | Atrair Para Vender
17/3AN | A Etica na Mediacdo Imobiliria
24/JAN | Fotografia Imobiliaria - Nivel 2
27/MAR | Praticas de Branqueamento de Capitais 13/MAR | Atrair Para Vender
28/MAR | Contratos no Imobiliario 14/MAR | A Etica na Mediacdo Imobiliaria
4/ABR | Video Imobiliario - Nivel 1 12/JUN | Praticas de Brangueamento de Capitais
8/MAI | Home Staging 13/JUN | Contratos noImobiliario
22/MAI | Fotografia Imobiliaria - Nivel 3 20/NQV | Fiscalidade na Transagao Imobiliaria
18/SET | Técnicas e Qualidade de Construcao 21/NOV | Técnicas e Qualidade de Construcao
21/SET | Fotografia Imobiliaria - Nivel 2
9/0UT | Comunicagao Empatica
19/0UT | Video Imobiliario - Nivel 2
8/NQV | Fotografia Imobiliaria - Nivel 3

20/JAN | Fotografia Imobiliaria - Nivel 2 CONDICOES DE PARTICIPACAO
6/FEV | Técnicas e Qualidade de Construcao
20/ABR | Video Imobiliario - Nivel 1 Até 15 dias da data da acao - 110€
25/MAI | Fotografia Imobiliaria - Nivel 3 Ultimos 15 dias - 150€
29/SET | Fotografia Imobiliaria - Nivel 2 (aos valores apresentados acresce iva)
23/0UT | Atrair Para Vender
24/0UT | A Eticana Mediacao Imobiliaria Precos especiais para equipas superiores a 5 elementos.
31/0UT | Video Imobiliario - Nivel 2 Cursos presenciais nao incluidos na oferta formativa online.

22/NOV | Fotografia Imobiliaria - Nivel 3
11/DEZ | Praticas de Branqueamento de Capitais
12/DEZ | Contratos no Imobiliario

www.academia.centralimo.pt | 253 465 106 (Chamada para a rede fixa nacional) | info@dominiobinario.com




AC ADEMIA

ACOES ONLINE 2023

17/JAN

18/JAN

31/JAN

1/FEV

14/FEV

15/FEV

28/FEV

1/MAR

14/MAR

15/MAR

28/MAR

29/MAR

11/ABR

12/ABR

24/ABR

26/ABR

9/MAI

10/MAI

23/MAI

24/MAI

5/JUN

6/JUN

20/JUN

21/JUN

Fiscalidade na Transacao Imobiliaria
Técnicas e Qualidade de Construcao
Facebook Marketing

Marketing Digital

Gerir Para Liderar

Negociar Para Fechar

Avaliacao Imobiliaria

Criar e Desenvolver uma Imobiliaria

Home Staging

Fotografia Imobiliaria - Nivel 1
Contratos no Imobiliario
Comunicacao Empatica

Angariar Para Vender

Recrutar Para Crescer

Protecao de Dados no Imobiliario
Storytelling e Web Copywriting

Praticas de Branqueamento de Capitais
Social Media Marketing

Email Marketing

Estudos de Mercado

Ser Feliz € uma Escolha
Google Marketing
Qualificar Para Vender
O Poder da Prospecao

Alojamento Local

Técnicas e Qualidade de Construcao

Mercados, Investimentos e Investidores Imobiliarios
Home Staging

Atrair Para Vender

Negociar Para Fechar
Branqueamento de Capitais
Fiscalidade na Transacao Imobiliaria

Avaliacao Imobiliaria
Facebook Marketing
Contratos no Imobiliario
Fotografia Imobiliaria - Nivel 1

Storytelling e Web Copywriting
Criar e Desenvolver uma Imobiliaria
Treinar para Angariar e Vender
Como Ser um Top Producer

Fiscalidade na Transacao Imobiliaria
Estudos de Mercado

Marketing Digital

Comunicacao Empatica

Praticas de Branqueamento de Capitais
Email Marketing

Angariar Para Vender

Qualificar Para Vender

4/3UL

5/JUL

18/JUL

19/3UL

12/SET

13/SET

26/SET

27/SET

10/0UT

11/0UT

24/0UT

25/0UT

7/NOV

8/NOV

21/NOV

22/NOV

4/DEZ

5/DEZ

Social Media Marketing

Técnicas e Qualidade de Construcao
Ser Feliz € uma Escolha

Storytelling e Web Copywriting

Recrutar Para Crescer

O Poder da Prospegao
Fotografia Imobilidria - Nivel 1
Google Marketing

Gerir Para Liderar

Google Marketing

Ser Feliz € uma Escolha

Mercados, Investimentos e Investidores Imobiliarios

Alojamento Local
Contratos no Imobiliario
Home Staging

Facebook Marketing

Marketing Digital

Fiscalidade na Transacao Imobiliaria
Angariar Para Vender

Como Ser um Top Producer

Estudos de Mercado

Comunicacao Empatica

Criar e Desenvolver uma Imobiliaria
Social Media Marketing

Praticas de Branqueamento de Capitais
Email Marketing

O Poder da Prospegao

Atrair Para Vender

Protecao de Dados no Imobiliario
Avaliacao Imobiliaria

Treinar para Angariar e Vender
Recrutar Para Crescer

Negociar Para Fechar

Qualificar Para Vender

Técnicas e Qualidade de Construcao
Branqueamento de Capitais
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ACADEMIA INFORMACOES UTEIS
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75 € 599 € 19,50 €

Inscricao numa acao de formagao Formacao continua individual com Formacao continua para empresas
online. acesso a todas as agoes de com 5 ou mais inscritos com
Nao transmissivel e sem formagao online durante 1 ano a acesso a todas as agoes de
possibilidade de frequentar contar da data de inscricao, formacao online.
repeticoes do mesmo curso. incluindo repeticoes de cursos ja Valor mensal por participante com
frequentados. Nao transmissivel. pagamento anual. Pode ser feita a
substituicao de participantes na
saida da empresa.
Precos especiais para equipas
superiores a 10 elementos.

(aos valores apresentados acresce iva)

15 FORMADORES | 30 CURSOS ONLINE | 84 ACOES | 336 SESSOES

« Aformacao é online e a transmissao é feita em direto.

« Cada formando deve registar-se para depois na sua propria area reservada aceder as formacoes, manuais de
formacao, certificados de participacao, etc.

» S0 acamara de video do formador estara ligada e a transmitir. O formando podera assistir por computador,
tablet ou smartphone através de um browser de acesso a internet.

« A cada duas semanas tém inicio 4 novas acoes de formacao.

« Cada acao de formacao de 8 horas esta dividida em 4 sessoes de 2 horas cada que decorrem durante 2
semanas nos seguintes dias e horarios:

Acao 1 - Tercas e Quintas das 09h00 as 11h00 NOTA:

Acao 2 - Tercas e Quintas das 14h00 as 16h00
Acao 3 - Quartas e Sextas das 09h00 as 11h00
Acao 4 - Quartas e Sextas das 14h00 as 16h00

Pontualmente os dias da semana poderao mudar por
motivo de feriados ou por motivos de forca maior
(ver calendario online).

« Um formando pordera participar de diferentes formas:

1 - Fazendo a sua inscricdo numa acao especifica;

2 - Fazendo uma inscricao na formacao continua individual que lhe dara acesso completo a todas as agoes de
formacao sem custos adicionais;

3 - Sendo convidado por uma empresa que tenha subscrito o plano de formacao continua para empresas.
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